
DIREKTABRECHNUNG VON  
E-REZEPTEN FÜR APOTHEKEN 
OHNE RECHENZENTRUM – DIREKT MIT DEN KRANKENKASSEN

Unser Netzwerkpartner SCANACS  
sucht Beteiligungskapital für seine Lösung zur
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Das Zeitalter des E-Rezepts hat begonnen.
2024 werden voraussichtlich mehr als 450 Mio. E-Rezepte eingelöst. Für 2025 wird eine Quote von >90% erwartet.
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scanacs direct GmbH | © 2024Das Zeitalter des E-Rezepts hat begonnen! Das verändert auch die Rezeptabrechnung. Die direkte und automati-
sierte E-Rezept-Abrechnung mit scanacs macht das Rechenzentrum obsolet. 

Über die Beteiligung am AZ Nord hat scanacs Zugang zu ca. 17.500 Apotheken. Da es in Deutschland keinen wei-
teren Anbieter für die direkte Abrechnung von Rezepten gibt, ist scanacs Vorreiter für eine vereinfachte, autarke 
Abrechnung. 

>

  FOLGENDE VORTEILE  
VERSPRICHT DIE SCANACS-LÖSUNG:

 • verkürzte Abrechnungszyklen
 • unabhängige Abrechnung
 • transaktionsbasierte Preise



SCANACS SUCHT BETEILIGUNGEN  
AUS DEM  BALEON NETZWERK
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Scanacs hat einen weiteren Kapitalbedarf von 2 Mio. Euro
Die geplante Investorenrunde soll den Weg hin zum Monats-Break-Even in 2026 ebnen. 

Chancen
Scanacs ermöglicht die 
automatisierte und 
direkte E-Rezept-
Abrechnung als SaaS.
Scanacs verbessert die 
Liquidität und 
Unabhängigkeit der 
Apotheke.
Das AZ Nord bringt  
scanacs auf alle Wawis
und rechnet Papier-
rezepte ab (voller 
Marktzugang).
Der Verkauf von
Echtzeit-Rezeptdaten 
ermöglicht hohe 
Zusatzeinnahmen.

Prognose
Die monatlichen 
Kosten belaufen sich 
auf ca. 150 T €.

Mit weiteren
Investitionen kann 
scanacs in 2026 den 
Monats-Break-Even 
erreichen.

Kapitalbedarf
Das voraussichtliche 
Investitionsvolumen für 
2025 und 2026 beträgt 
2 Mio. Euro

Rahmen
Die Einführung des E-
Rezeptes zum 
01.01.2024 schafft die 
Grundlage für den 
scanacs-Erfolg. 

Die E-Rezept-Quote 
liegt bereits jetzt bei
ca. 80%. 

Bis Ende 2025 wird 
eine Quote von >90% 
erwartet.

scanacs direct GmbH | © 202418.11.2024

Die Investitionen dienen der Markterschließung, der weiteren Verkürzung der Abrechnungszyklen und der  
Skalierung der scanacs-Prozesse. 

  MARKTERSCHLIESSUNG  
& KUNDENSUPPORT: 

 • Erschließung des deutschen Apothekenmarktes
 • Gewährleistung eines optimalen Kunden-Supports

 PRODUKTENTWICKLUNG
 • Verkürzung der Abrechnungszyklen
 • Verbesserung des Funktionsumfangs
 • Steigerung der Leistungsfähigkeit, Skalierbarkeit und Sicherheit

  ORGANISATIONS- &  
PERSONALENTWICKLUNG

 • Prozessstandardisierung und -automatisierung
 • Absicherung und Weiterentwicklung des scanacs-Know-How
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Ansprechpartner:  
Christoph Langer 
0177 / 2462 831 

christoph@langer.solutions


